
Movable Typeで本格ecサイトを！ 
新製品『MTコマース』の強みとは？ 



これまでのECシステムの課題を 
考えてみましょう 



オープンソースの課題 
 

・顧客とのコミュニケーションが取れない 
 

・多くの作業がプログラマーとの共同作業 
 

・サポートはコミュニティ 
 

・カスタマイズ前提の玄人向けツール 
 



エンタープライズの課題 
 

・初期費が高い 
（高機能でも持ち腐れる） 

 

・運用業務はベンダー独占。 
運用コストが下がらない。 

 

・細かい改善もベンダーと。 
 

・相当規模が大きくないとROIが取れない。 



MTコマースで目指すもの。 
 

・デザイナー／クリエイターが 
多くの作業を完結できるように。 

 

・多くの制作会社・クリエイターが 
対応できるように。 

 

・早く、安く効率的に業務が回せるように。 
 

・結果として、 
もっとも売れるecツールとなるように。 



MTコマースのウリ 

集客 リピート化 売り場改善 

ECの基本機能 
 

商品管理　在庫管理 
 

受注管理　顧客管理　決済機能 



まずは基本機能を簡単にご説明します。 



サイト全体構造 



ダッシュボード 



基本機能：商品管理 



基本機能：在庫管理 



基本機能：受注管理 



基本機能：顧客管理 



基本機能：決済機能 



活用編 
 

そのまま運用案件で使える！ 
MTコマースでのマーケティング基礎 



MTコマースのウリ 

集客 
（SEO） リピート化 売り場改善 

ECの基本機能 
 

商品管理　在庫管理 
 

受注管理　顧客管理　決済機能 



MTCのSEOの考え方 

ロングテール 

「FX-JX700」 
 

「ギターヒーロー3 レジェンド 
オブ ロック」 

ミドル・ビッグ 

「ダウンジャケット」 
 

「シャネル フレグランス」 

十分な内部施策 外部施策の必要性 



必要に応じて外部施策対策を行えば、 
面倒なSEO対策は完了です！ 

MTCは 

の内部施策済みです。 



MTコマースのウリ 

集客 リピート化 売り場改善 

ECの基本機能 
 

商品管理　在庫管理 
 

受注管理　顧客管理　決済機能 



お客様をリピートさせるには 
コミュニケーションが必要 

面白い・役立つ情報 
 

「新生活で揃えたい最旬家電」 
 

「ホワイトデーランキング」 

お得な情報 
 

「ワケあり処分品セール」 
 

「ポイント10倍キャペーン」 

×ネタ切れしやすい 
 

×全員向けなので平たくて刺さりにくい 



MTCでのコミュニケーション 

面白い・役立つ情報 
 

「オトコのデザイン家電」 
 

「本気を伝える 
ホワイトデーギフト」 

お得な情報 
 

「誕生月30%オフクーポン」 
 

「鈴木店長暴走企画 
名字が鈴木の人だけ半額」 

◯ネタは無限 
 

◯刺しやすい、トガった企画にしやすい 



リピート化：MTCでのやり方 

クーポンの作成 クーポンのプレゼント 

メールでのアプローチ 結果分析 



クーポン作成 



クーポンのプレゼント 



クーポンのプレゼント 



メールでのアプローチ 



結果分析 



MTコマースのウリ 

集客 リピート化 売り場改善 

ECの基本機能 
 

商品管理　在庫管理 
 

受注管理　顧客管理　決済機能 



最近は、サイト分析が身近になりました 



たくさんの分析ツール 

アクセス解析 LPO分析 

A/Bテスト EFO分析 

改善のヒントは 
たくさんある 



せっかくのヒントも使えずじまい 

アクセス解析 LPO分析 

A/Bテスト EFO分析 

改善のヒントは 
たくさんある 



せっかくのヒントも使えずじまい 

アクセス解析 LPO分析 

A/Bテスト EFO分析 

改善のヒントは 
たくさんある 

高い改修コスト 
人出不足 

時間がかかりすぎ 



「Movable Typeのプラグイン」 
という強み 

すべての画面をウェブデザイナーだけで改善可能 

多くの制作会社・フリーランスが 
すでに持っているスキルで改善可能 

プログラマー不要だから、時間もコストも半分！ 

相見積が取れる。得意不得意でパートナーを使い分けられる。 



MTコマースでのECサイト構築ご希望の方 
 

販売代理店ご希望の企業様 
 

開発パートナーご希望の企業様 
 

尼口までご連絡ください♪ 
090-6652-2030 


